
        

PRODUCT

Intégrer les 
tendances à ses 
prévisions de vente
Enseigne de prêt-à-porter féminin 

OBJECTIF CHALLENGES

APPROACH
INSIGHTS & VALUES

Intégrer l’évolution des tendances de 
mode à sa prévision de vente :

Anticiper le succès d’un produit à fort 
potentiel d’évolution

Minimiser les risques dus aux produits 
dits « image » mais incertains

Gagner la confiance des utilisateurs 
dans la précision de la prévision :

Identifier et traduire par un scoring la 
cohérence entre les tendances et les 
ventes de l’enseigne

S’assurer de l’adoption par un 
accompagnement suivi auprès des 
équipes

Collaboration avec Heuritech pour récupérer des 
données détaillées sur les tendances mode

Traitement & intégration de ces données dans 
l’application Product Autopilot

Test du forecast sur des données de ventes 
passées de l’enseigne

Piloter le CA des 
nouveaux produits 
pour maximiser la 

marge

Réduire les stocks 
résiduels sur les produits 

tendances à forte 
incertitude

Accéder aux données de 
tendances observées sur 

les réseaux sociaux



                        
        

                

                

        
        

        

Up to

 +9 %
Marge nette nouveaux produits

Jusqu’à

-13% 
stocks produits 

tendances

+5 pts
taux d’écoulement 
nouveaux produits

65%
Ref/co forecastées

par la tendance

3
Data domains 21

Nombre d’utilisateurs

3 mois
Temps projet

Stocks & Sales

ProductsTendances

Technologies 



        

PRODUCT

Minimiser les 
ventes perdues
Enseigne de prêt-à-porter féminin 

OBJECTIF CHALLENGES

APPROACH
INSIGHTS & VALUES

Réduire les ventes perdues faute de 
stocks suffisants :

Quantifier le volume des ventes 
perdues par SKU / Magasin / Semaine

Estimer le potentiel réel des ventes 
passées

Calculer le potentiel de vente des 
nouveaux articles à la maille ref/co/taille

S’assurer que les utilisateurs ont 
confiance et utilisent la solution :

Détecter et corriger les problèmes de 
qualité des données sources

Mesurer et valider la performance des 
algorithmes de prédiction des ventes

Accompagner l’adoption, par les 
merch’ planners, des nouveaux gestes 
métier data centric 

Corriger les ventes passés grâce à des 
algorithmes combinant de nombreux facteurs

Faire matcher les futurs articles avec les 
collections passées via les attributs produits et 
critères de ventes.

Préconiser la répartition à la taille des 
nouveaux articles basée sur l’historique corrigé

Amélioration du CA 
et de la marge des 
nouveaux produits

Réduction du temps 
dédié à la prévision de 
vente par les merch’ 

planners

Accéder facilement à 
l’intégralité de 

l’historique des ventes 
corrigées



                        
        

                

                

        
        

        

Up to

 +2%
CA incrémental

Fiabilité de la prévision

+8pts
higher

Ref/co forecasting

3X
rapide

520 Millions
SKU/Mag/Semaine analysés

4
Data domains 21

Nombre d’utilisateurs

3 mois
Temps projet

Stocks & Sales

ProductsStores

Technologies
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�ƛėĞƛ
¯ĐŁĞėƹşŇŪĹ
-ŪƣĞŇĹŪĞėĞƘƛģƱ͟ą͟ƘŵƛƱĞƛĸğŨŇŪŇŪ

��v½-â½- �O�jj-vG-¯

�¤¤§���O Uv¯UGO½¯όÜ�jÄ-¯

�ƘƱŇŨŇƣĞƛóǑĞĐóĹŇşŇƱğƣŵŪŪŇǑĞóƹėĞ
ƣƱŵĐśƘŵƹƛƹŪĐóƣŁǩŵǒŵƘƱŇŨóş

¤şóŪŇǨĞƛƣĞƣşŇǑƛóŇƣŵŪƣƣƹƛƹŪĞƣóŇƣŵŪ
ĞŪƱŇĭƛĞƘŵƹƛóƣƣƹƛĞƛşĞƣǑĞŪƱĞƣƘƛğǑƹĞƣ
ƱŵƹƱĞŪŨóŋƱƛŇƣóŪƱşĞƣƣƱŵĐśƣĞŪƱƛĞƘŸƱ
ŁĞďėŵŨóėóŇƛĞóƹŪŇǑĞóƹşĞƘşƹƣóŘƹƣƱğ

%ğǑĞşŵƘƘĞƛƣŵŪóĹŇşŇƱğĞŪƘƛğƘóƛóŪƱ
ƹŪƘşóŪŪŇŪĹėĞşŇǑƛóŇƣŵŪǩĞǗŇďşĞĞƱ
ƛĞĐóşĐƹşóďşĞƣĞşŵŪşͬğǑŵşƹƱŇŵŪėĞƣǑĞŪƱĞƣ
ƛğĞşşĞƣ

%ĞŪŵŨďƛĞƹǗƘóƛóŨĭƱƛĞƣąĐŵŨďŇŪĞƛ
ƘŵƹƛƹŪĞƘşóŪŇǨĐóƱŇŵŪŵƘƱŇŨóşĞ

�óşĐƹşĞƛşĞƣƱŵĐśŁĞďėŵŨóėóŇƛĞŵƘƱŇŨóşėĞ
ĐŁóƚƹĞ§�½ƘŵƹƛóƣƣƹƛĞƛşĞƣǑĞŪƱĞƣ
ƘƛğǑŇƣŇŵŪŪĞşşĞƣƣóŪƣƣƹƛ͟ƣƱŵĐśĞƛ

-ƣƱŇŨĞƛóƹƱŵŨóƱŇƚƹĞŨĞŪƱşĞƘşóŪŪŇŪĹ
ŇėğóşėĞƣşŇǑƛóŇƣŵŪƣĸŵƹƛŪŇƣƣĞƹƛƣ

§ğóŘƹƣƱĞƛşĞƘşƹƣƛóƘŇėĞŨĞŪƱƘŵƣƣŇďşĞĐĞ
ƘşóŪŪŇŪĹƣĞşŵŪşͬğǑŵşƹƱŇŵŪėĞƣǑĞŪƱĞƣ
ƛğĞşşĞƣ

tóƘƘŇŪĹėĞƣėŇĸĸğƛĞŪƱĞƣǑóƛŇóďşĞƣŨğƱŇĞƛ
ŪğĐĞƣƣóŇƛĞƣóƹĐóşĐƹşėƹƣƱŵĐśŵƘƱŇŨóş

�ŵŪƣƱƛƹĐƱŇŵŪėͬƹŪóşĹŵƛŇƱŁŨĞėͬŵƘƱŇŨŇƣóƱŇŵŪ
óƹƱŵŨóƱŇƚƹĞėƹƘşóŪŪŇŪĹėĞƣşŇǑƛóŇƣŵŪƣ

UŪƱĞƛĸóĐĞƹƱŇşŇƣóƱĞƹƛŇŪƱĞşşŇĹĞŪƱĞƘĞƛŨĞƱƱóŪƱ
ƛóƘŇėĞŨĞŪƱĞƱǑŇƣƹĞşşĞŨĞŪƱėĞƛğóŘƹƣƱĞƛşĞ
ƘşóŪŪŇŪĹ

ÜŇƣƹóşŇƣĞƛƣĞƣ
ƘƛğǑŇƣŇŵŪƣƘŵƹƛ

ĐŁóƚƹĞĐóŪóƹǗėĞ
ǑĞŪƱĞ

�ƛĹóŪŇƣĞƛƣĞƣşŇǑƛóŇƣŵŪƣ
ĞŪĹóƛóŪƱŇƣƣóŪƱƹŪƣƱŵĐś

ŵƘƱŇŨóşƘƛğĐŇƣ

�óşĐƹşĞƛĞƱóĐƱƹóşŇƣĞƛ
ƣĞƣďĞƣŵŇŪƣĞŪƱƛŵŇƣ
ĐşŇĐƣƘŵƹƛóĐĐƛŵŋƱƛĞƣó

ƛğóĐƱŇǑŇƱğ
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ÄƘƱŵ

̂́͟β
ÜŵşƹŨĞėĞƣƱŵĐśƣ

�óşĐƹşƣƱŵĐśŵƘƱŇŨóş

̂́â
½ĞŨƘƣĹóĹŪğ

̄â
�ĹŇşŇƱğ

̈́́́
¤ƛğǑŇƣŇŵŪƣėĞƣƱŵĐś
ƛĞĐóşĐƹşğĞƣ͔ƣĞŨ

̄
%óƱóėŵŨóŇŪƣ

̃̂
vŵŨďƛĞėͬƹƱŇşŇƣóƱĞƹƛƣ

̂ŨŵŇƣ
½ĞŨƘƣƘƛŵŘĞƱ

¯ƱŵĐśƣ

¤ƛŵėƹĐƱƣ¯ƱŵƛĞƣ

½ĞĐŁŪŵşŵĹŇĞƣ ¤óƛƱŪĞƛ
jŵƛĞŨ ŇƘƣƹŨ ėŵşŵƛ ƣŇƱ óŨĞƱ͈ ĐŵŪƣĞĐƱĞƱƹƛ
óėŇƘŇƣĐŇŪĹ ĞşŇƱ͈ ƣĞė ėŵ ĞŇƹƣŨŵė ƱĞŨƘŵƛ
ŇŪĐŇėŇėƹŪƱ ƹƱ şóďŵƛĞ ĞƱ ėŵşŵƛĞ ŨóĹŪó
óşŇƚƹó͇ ÄƱ ĞŪŇŨ óė ŨŇŪŇŨ ǑĞŪŇóŨ͈ ƚƹŇƣ
ŪŵƣƱƛƹėĞǗĞƛĐŇƱóƱŇŵŪƹşşóŨĐŵşóďŵƛŇƣŪŇƣŇ͇¤ŇŪĹśŇOŵƹóŪĹ

¤ƛğƣŇėĞŪƱėĞFóƣŁŇŵŪ%óƱó

½ĞĐŁŪŵşŵĹŇĞƣ

�U¤şóƱĸŵƛŨ
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¯óşĞƣ
§ĞĸŵƛĞĐóƣƱ
-ŪƣĞŇĹŪĞėĞƘƛģƱ͟ą͟ƘŵƛƱĞƛĸğŨŇŪŇŪ

��v½-â½- �O�jj-vG-¯

�¤¤§��O- Uv¯UGO½¯όÜ�jÄ-¯

�ŵŵƣƱĞƛƣóƛğóĐƱŇǑŇƱğƘĞŪėóŪƱşóƣóŇƣŵŪ

%ğƱĞĐƱĞƛşĞƣŨŵėĭşĞƣėğǑŇóŪƱƣėĞşĞƹƛ
ƘƛğǑŇƣŇŵŪƘŵƹƛĐŵŪĐĞŪƱƛĞƛƣĞƣĞĸĸŵƛƱƣƣƹƛ
şĞƣƘƛŵėƹŇƱƣƘƛŇŵƛŇƱóŇƛĞƣ

�óşĐƹşĞƛƣĞƣŪŵƹǑĞóƹǗďĞƣŵŇŪƣĞŪ
ƘƛĞŪóŪƱĞŪĐŵŨƘƱĞşóƘĞƛĸŵƛŨóŪĐĞėĞƣ
ǑĞŪƱĞƣĞŪĐŵƹƛƣ

FóĐŇşŇƱĞƛşóƘƛŇƣĞėĞėğĐŇƣŇŵŪóŇŪƣŇƚƹĞşó
ĐŵŨƘƛğŁĞŪƣŇŵŪėĞƣĞƣĐŵŪƣğƚƹĞŪĐĞƣ

¯ǘŪƱŁğƱŇƣĞƛƣĞƣďĞƣŵŇŪƣėͬóĹŇşŇƱğ͈ėĞ
ƘƛğĐŇƣŇŵŪĞƱėĞƘşóŪŇǨĐóƱŇŵŪ

§ĞĐĞǑŵŇƛƹŪĞóşĞƛƱĞƘĞƛƱŇŪĞŪƱĞƘŵƹƛƹŪĞ
ŨĞŇşşĞƹƛĞƘƛŵėƹĐƱŇǑŇƱğ

%ğƱĞƛŨŇŪĞƛƣĞƣďĞƣŵŇŪƣóĐƱƹóşŇƣğƣƘƛğĐŇƣą
şóŨóŇşşĞ§�½

§ğóŘƹƣƱĞƛƣóƘƛğǑŇƣŇŵŪĞŪĸŵŪĐƱŇŵŪėĞ
ėŇĸĸğƛĞŪƱƣƘóƛóŨĭƱƛĞƣ͉şŇǑƛóŇƣŵŪƣƘóƣƣğĞƣ͈
ƘƛŵŘĞĐƱŇŵŪėĞƣǑĞŪƱĞƣĞŪĐŵƹƛƣ͈óƱƱĞƛƛŇƣƣóĹĞ
ėĞǨŪėĞƣóŇƣŵŪ͋

%ğǨŪŇƱŇŵŪėͬƹŪƣǘƣƱĭŨĞėͬóşĞƛƱŇŪĹƘŵƹƛƹŪĞ
ŨĞŇşşĞƹƛĞĹĞƣƱŇŵŪėĞƣƘƛŇŵƛŇƱğƣ

�ŵŪƣƱƛƹĐƱŇŵŪėͬƹŪóşĹŵƛŇƱŁŨĞėĞƘƛŵŘĞĐƱŇŵŪ
ėĞƣǑĞŪƱĞƣĞŪĸŵŪĐƱŇŵŪėĞƣƘĞƛĸŵƛŨóŪĐĞƣ
ĐóşĐƹşğĞƣĐŁóƚƹĞƣĞŨóŇŪĞąşóŨóŇşşĞ§�½

UŪƱĞƛĸóĐĞƹƱŇşŇƣóƱĞƹƛƣƹĹĹğƛóŪƱşĞƣóĐƱŇŵŪƣą
ŨĞŪĞƛĞƱşóǑŇƣƹóşŇƣóƱŇŵŪėĞşͬŇŨƘóĐƱėĞşó
ŪŵƹǑĞşşĞƘƛğǑŇƣŇŵŪ

ÜŇƣƹóşŇƣĞƛ
şĞƣŨŵėĭşĞƣąƱƛóŇƱĞƛ

ĞŪƹƛĹĞŪĐĞ

�ŪƱŇĐŇƘĞƛĞƱóŘƹƣƱĞƛ
ƣŵŪŪŇǑĞóƹėĞƣƱŵĐś

ŪğĐĞƣƣóŇƛĞ
ĞŪƱƛŵŇƣĐşŇĐƣ

�ŵŪŪóŋƱƛĞ
ŇŨŨğėŇóƱĞŨĞŪƱşͬŇŨƘóĐƱ
ėĞƣƛğóŘƹƣƱĞŨĞŪƱƣƣƹƛşĞ
ƘşóŪŪŇŪĹėĞşŇǑƛóŇƣŵŪĞƱ
şͲóƱƱĞƛƛŇƣƣóĹĞėĞǨŪ

ėĞƣóŇƣŵŪ
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ÄƘƱŵ

Ῐβ
��óėėŇƱŇŵŪŪĞş

̂́â
½ĞŨƘƣĹóĹŪğ

̄â
�ĹŇşŇƱğ

̆́́
§ĞĸĐŵƣ͔ƣóŇƣŵŪƛĞƘşóŪŇǨğĞƣ

̄
%óƱóėŵŨóŇŪƣ

̃̂
vŵŨďƛĞėͬƹƱŇşŇƣóƱĞƹƛƣ

͈̂̆ŨŵŇƣ
½ĞŨƘƣƘƛŵŘĞƱ

¯ƱŵĐśƣ

¤ƛŵėƹĐƱƣ¯ƱŵƛĞƣ

½ĞĐŁŪŵşŵĹŇĞƣ ¤óƛƱŪĞƛ
jŵƛĞŨ ŇƘƣƹŨ ėŵşŵƛ ƣŇƱ óŨĞƱ͈ ĐŵŪƣĞĐƱĞƱƹƛ
óėŇƘŇƣĐŇŪĹ ĞşŇƱ͈ ƣĞė ėŵ ĞŇƹƣŨŵė ƱĞŨƘŵƛ
ŇŪĐŇėŇėƹŪƱ ƹƱ şóďŵƛĞ ĞƱ ėŵşŵƛĞ ŨóĹŪó
óşŇƚƹó͇ ÄƱ ĞŪŇŨ óė ŨŇŪŇŨ ǑĞŪŇóŨ͈ ƚƹŇƣ
ŪŵƣƱƛƹėĞǗĞƛĐŇƱóƱŇŵŪƹşşóŨĐŵşóďŵƛŇƣŪŇƣŇ͇¤ŇŪĹśŇOŵƹóŪĹ

¤ƛğƣŇėĞŪƱėĞFóƣŁŇŵŪ%óƱó

½ĞĐŁŪŵşŵĹŇĞƣ

�U¤şóƱĸŵƛŨ


